Тема: Редактирование текстового документа

Программа: Текстовый процессор
Задание: 

1. Набрать текст по образцу;

2. Скопировать набранный текст на следующий лист;
3. Поменять местами статьи «ТЕХНИКА АРГУМЕНТАЦИИ» и «ТЕХНИКА КОНТРАРГУМЕНТАЦИИ»;
4. Удалить на 1-м листе «АРГУМЕНТЫ» с пунктами «ЗА» и «ПРОТИВ»;
5. Измените на 2-м листе слова «доказательство(а)» на слово «аргумент» во всем тексте. 
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ТЕХНИКА АРГУМЕНТАЦИИ





1.МЕТОД ПОЛОЖИТЕЛЬНЫХ ОТВЕТОВ СОКРАТА


Каждый шаг доказательств начинается со слов:





«Согласны ли Вы с тем, что...» 





Согласие позволяет приходить к следующему ответу. Если ответ отрицательный, следует продолжить:





«Видимо, я не совсем точно сформулировал вопрос. Согласны ли Вы с тем, что...» 





и так до тех пор, пока собеседник не согласится со всеми шагами доказательств.


2. МЕТОД ДВУХСТОРОННЕЙ АРГУМЕНТАЦИИ


Открытое предъявление как сильных, так и слабых сторон предлагаемого решения:


�                                               АРГУМЕНТЫ


                                     ЗА                                               ПРОТИВ�                                       1.                                                      1.�                                       2.                                                      2.�                                       ...                                                      ...� Эффективна:


�• Для людей, поначалу негативно настроенных к сообщению�• Для людей с высоким образовательным уровнем�• Если есть вероятность контраргументации в будущем 


 


ТЕХНИКИ КОНТРАРГУМЕНТАЦИИ





1. МЕТОД ПЕРЕЛИЦОВКИ АРГУМЕНТОВ ПАРТНЕРА


 Прослеживание хода решения проблемы, предложенной партнером, вместе с ним до тех пор, пока не будет найдено противоречие, свидетельствующее о справедливости противоположных выводов.


Варианты:�а) выслушивание доказательств партнера�б) воспроизведение вслух доказательства, предложенного партнером�в) прослеживание логики доказательств партнера с использованием наглядных средств


Высокий пилотаж использования техники - помочь партнеру прийти к открытию «Мы оба ошиблись» или «Видишь, я все же нашел правильное решение!»


 2. МЕТОД РАЗВЕРТЫВАНИЯ АРГУМЕНТАЦИИ


 Предъявление партнеру новых, ранее не известных аргументов.


Использовать только после того, как проведена работа с аргументами, предъявленными партнером, иначе новые аргументы не будут услышаны.


 3. МЕТОД РАЗДЕЛЕНИЯ АРГУМЕНТОВ


Разделение аргументов партнера на верные, сомнительные и ошибочные по формуле:





1 ШАГ: «Я согласен с вами в том, что...»


2 ШАГ: «Правда, я уже менее уверен, что...»


3 ШАГ: «А что касается (следует ошибочный аргумент), то, увы...».





Далее предлагается собственная аргументация. 














